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Suche Unternehmensnachfolge, Firmennachfolge
Glas- und Gebäudereinigung, Hotelreinigung
Unser Unternehmen:

Wir sind eine breit aufgestelltes Gebäudereinigungsunternehmen, sowie eine Hotelreinigungs-
Facility in  und möchte gerne noch mehr wachsen. 

Schwerpunkte bei uns sind Glas- Grund- Sonderreinigungen, sowie Baureinigungen und
speziellere Reinigungsarten, wie die Desinfektion und Tatortreinigung.

Wir wollen expandieren. Wir wollen wachsen. Wir hoffen, unseren Kundenstamm zu
erweitern. Wir wollen unsere Liquidität nicht blockieren, aber dennoch eine Win-Win-Situation
schaffen.

Unsere Idee:

Wir erwerben Ihr Gebäudereinigungsunternehmen mit der Absicht, es langfristig zu halten
und weiter auszubauen.

Sie verkaufen Ihre Firma an uns und wir betreuen und übernehmen Ihre Kunden. Wir
übernehmen für Sie die operativen und strategischen Aspekte. Gewinne aus Ihrem
Kundenstamm werden mit Ihnen geteilt, solange wir den Kauf noch nicht vollständig bezahlt
haben.

Für wen dies nun interessant ist:

Heute ist jeder zweite Familienunternehmer 55 Jahre oder älter, Tendenz weiter steigend.
Viele von ihnen sind auf der Suche nach geeigneten Nachfolgern.

- Sie verfügen bereits über ein gut geführtes, profitables Gebäudereinigungsunternehmen (am
besten ebenfalls ein kleines bis mittelständisches Unternehmen)

- Sie möchten Ihre Firma verkaufen, finden aber keinen Käufer?

- Glauben Sie, dass Ihre Firma einen bestimmten Marktwert hat, der Markt jedoch nicht
bereit ist, den fairen Wert zu zahlen?

- Können Sie sich eine Ratenzahlung vorstellen?

Dann können Sie uns gerne kontaktieren.

Dies ist eine Win-Win-Situation für beide Seiten.

Beispiel:

Ihre Kaufpreisvorstellung beträgt: 500.000 €.

Wir übernehmen Ihr Unternehmen und ab diesem Zeitpunkt müssen Sie Ihre Kunden nicht
mehr aktiv betreuen (weder strategisch noch operativ), dies wird von uns übernommen.
Nehmen wir an, wir haben eine Umsatzbeteiligungsvereinbarung im Verhältnis 70:30
(Sie:Wir) abgeschlossen und mit „Ihrem ehemaligen Kunden“ einen Gesamtgewinn von
200.000 € erzielt. Wir teilen den Gewinn im Verhältnis 70:30 auf und Sie haben 140.000 €
verdient. wie folgt: „Anteil am vereinbarten Kaufpreis“.

So geht es weiter bis wir den vollständigen Kaufpreis bezahlt haben. 

Klingt interessant?



Ihre Firma:

Eine Gebäudereinigungsfirma o.ä. 

Sie sind auch interessant für uns, wenn Sie anderweitige Reinigungsarten als Schwerpunkt
haben.

Für uns bedeutet dies:

1) Durch Unternehmenszukäufe können wir Zugang zu einer breiteren Kundenbasis erlangen.

2) Durch unsere Unternehmensphilosophie können wir Kunden schneller an uns binden,
sodass Ihr Kaufpreis früher amortisiert werden kann.

3) Wir müssen den Kaufpreis nicht sofort zahlen, es liegt also keine Kapital- oder
Liquiditätsblockade vor.

4) Durch die Steigerung des Umsatzes können wir für andere Kunden und potenzielle
Mitarbeiter/Talente attraktiver werden.

5) Wir haben mehr Planungsmöglichkeiten.

Für Sie bedeutet dies:

1) dass Sie aus dem operativen Geschäft zurückziehen können, ohne die Firma ohne weiteren
Umsatz zu schließen.

2) dass, alles was Sie mühsam aufgebaut haben nicht für umsonst war.

3) dass es kein Problem ist wenn Sie keinen Nachfolger/ keine Nachfolgerin gefunden
haben. Sie müssen nicht mit einem Notverkauf einen deutlich geringeren Verkaufspreis
akzeptieren.

4) dass Sie Ihren fairen Kaufpreis bekommen und somit überhaupt keine finanziellen Verluste
machen.

5) dass Ihre Kunden stets in guten Händen sind.

Ihren Firmenverkauf gestalten wir respektvoll und zukunftssicher und gehen dabei
selbstverständlich auf Ihre Interessen und individuellen Wünsche ein. 

Natürlich werden die Verkaufsbedingungen im Kaufvertrag granular festgehalten und notariell
beurkundet.
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